
MGK Financial Services ist die Alternative zu Ihrer Bank. Von der Philosophie des Unternehmens sind 
 mittlerweile immer mehr Kunden überzeugt, die  Beratungen nehmen zu, sagt Geschäftsführer  André Mauers-
berger. Um dem gestiegenen Interesse auch auf dem Wunstorfer Wirtschafts-Wochenende  (WuWiWo) 

thcereg zu werden, wird MGK Financial Services in diesem Jahr ins Highlight Zelt auf eine retemtardauQ 53
große Fläche umziehen. „Dort werden wir neben Fragen der der Vermögensberatung
und der Immobilienvermittlung auch über zwei neue Themen mit den Messebesuchern sprechen“, kündigt 
 Mauersberger an. 

Das Interesse steigt, die  Beratungen nehmen zu
MGK Financial Services erweitert das Angebot und bezieht größeren Stand im Highlight-Zelt

Das werden zum einen sogenannte Netto-Policen 
sein, bei denen es im Kern um Kostentransparenz 
für die Kunden geht. So werden beispielsweise Alt-
verträge von Lebensversicherungen unter die Lupe 
 genommen und nach versteckten Kosten durch-
leuchtet. Bisher galt in der Beratung und Vermitt-
lung von derlei Verträgen das Provisionsprinzip. 

eseiD Kosten der Kunde in der Regel
über die jeweilige Versicherungspolice mit, ohne 
genau zu wissen, wie hoch diese sind. 

MGK Financial Services möchte seinen nednuK
 dagegen einen besseren und vor allem transpa-
renteren Weg aufzeigen. Mittels Vergleichs-
berechnungen werden die Vorteile der Netto- 
Policen deutlich. Durch die sicht bare Ersparnis 
wachse folglich auch die Bereitschaft, ein  Honorar 
für die  erbrachte Beratungs  leistung zu zahlen, 
 erklärt Geschäftsführer Thorsten Klahr.

Außerdem möchten die Finanzexperten von
laicnaniF KGM Services mit der „Generationen-

Beratung“ den zunehmend wichtigeren Bereich 
der rechtlichen und Vorsorge ab-
decken. Nicht nur ältere Menschen müssen für 
den vorsorgen, auch Jüngere sollten
frühzeitig über das Thema nachdenken. Neben 
einer Liquiditätsplanung sind aber auch recht-
liche, medizinische und steuerliche Themen  
dabei relevant. 

Welche Dokumente sind wichtig und wer ist bei 
Eintritt von vertretungsberech-
tigt. Die „GenerationenBeratung“ umfasst  mehrere 
Säulen der persönlichen Vorsorge und legt eine Art
Notfallordner an. Dabei geht es unter anderem um 
Vollmachten und Verfügungen, die mit Hilfe koope-
rierender Juristen rechts sicher erstellt, verwahrt 
und bei Änderungen der Gesetzeslage auch aktua-
lisiert werden. 

Unser Tipp:
Zusätzlich zur Präsenz auf dem Wunstorfer 
Wirtschafts- Wochenende bietet MGK Finan-
cial Services am 12. Juni eine Kundenveran-
staltung zu dem  Thema „GenerationenBe-
ratung“ ab 19.00 Uhr auf Wegeners Hof in 
Liethe an. Weitere Informationen dazu und 
zur Anmeldung gibt es am Stand von MGK 
Financial  Services auf dem WuWiWo.
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DIE ALTERNATIVE ZU IHRER BANK

BAUFINANZIERUNG 
Maßgeschneiderte  

Ihre Vorteile:
• Kein Bankenmarathon
• Vergleich von Internetbanken,  

Banken vor Ort und Bauspar-
kassen

• Einbindung und Optimierung 
von Fördermitteln

• Keine Kosten für Beratung  
und Vermittlung

• Individuelle Betreuung über 
die gesamte Darlehenslaufzeit

• Persönliche Erreichbarkeit –  
kein Callcenter

• Nutzen Sie unsere Größe,
um bei den Banken die Top-
Kondi tionen zu erhalten

IMMOBILIEN 
Unsere Leistungen für  
Ihre Immobilie 

Ihre Vorteile:
• Absolute Vertraulichkeit
• Ausführliche Beratung
• Kostenfreie Bewertung  

Ihrer Immobilie
• Professionelle Erstellung  

des Exposés
• Koordination der 

 Besichtigungstermine
• Zuverlässige Abwicklung der 

Kauf- und Verkaufsmodalitäten
• Beste Verbindungen zu 

 an erkannten Bauträgern, 
,netketihcrA Rechtsanwälten

 und Notaren

VERMÖGEN 
Individuelle  
Vermögensberatung 

Ihre Vorteile:
• Kostenfreie Erstberatung
• Keine Depotgebühren
• Regelmäßiges Reporting
• Zahlreiche Depotbanken
• Individuelle Depotgestaltung
• Klassische Vermögens-

verwaltung
• Breites Anlageuniversum 

aus  Investmentfonds, Aktien, 
,nehielnA und

 Beteiligungen 
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NETTOPOLICEN 
Weniger Kosten, mehr Ertrag

Ihre Vorteile:
• Umwandlung bestehender 

 Bruttopolicen in Nettopolicen 
• Höhere Ertragschancen
• Geringe Fondkosten 
• Transparente Qualitätsberatung
• Unabhängige und objektive 

 Beratungsanalyse 

GENERATIONEN BERATUNG 
Die eigene  Zukunft planen

Beratung zu den Themen:
• Vollmacht – gnugüfrevsgnuuerteB (Rechtlich)
• Patientenverfügung (Medizinisch)
• Zeit der – Elternunterhalt (Finanziell)
• Testament (Letzter Wille) 

• Ihre Vorteile:
• Harmonie in der Familie 
• Niemandem zur Last fallen 
• Das Wichtigste geregelt haben

ANZEIGE ANZEIGE


